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EMPRESA NACIONAL DE ELECTRICIDAD


CODIGO Nº ENDE-CDEX-2022-001
CONSULTORIA POR PRODUCTO

ESTUDIO DE VIABILIDAD DE MERCADOS, EVALUACION DE INGENIERIA CONCEPTUAL Y ANALISIS DE ALTERNATIVAS DE NEGOCIO DEL PROYECTO PLANTA GEOTERMICA LAGUNA COLORADA 100 MW
Cochabamba, abril de 2022
PARTE I

INFORMACIÓN GENERAL A LOS PROPONENTES

SECCIÓN I

GENERALIDADES

1. NORMATIVA APLICABLE AL PROCESO DE EXPRESIONES DE INTERES

El presente proceso de Expresiones de Interés se rige por el Reglamento Específico para la Contratación de Bienes y/o Servicios Especializados en el Extranjero de la Empresa Nacional de Electricidad ENDE aprobado mediante Resolución de Directorio N° 027/2016 de fecha 29 de julio del 2016, elaborado en el marco del Decreto Supremo N° 26688 del 05 de junio de 2002 y el presente Documento de Expresiones de Interés.
2. PROPONENTES DE EXPRESIONES DE INTERES ELEGIBLES

En esta convocatoria podrán participar los siguientes proponentes:

a) Empresas consultoras nacionales, legalmente constituidas.
b) Asociaciones Accidentales entre empresas consultoras nacionales legalmente constituidas en Bolivia.
3. CONSULTAS ESCRITAS SOBRE LAS EXPRESIONES DE INTERÉS
Cualquier potencial proponente podrá formular consultas escritas dirigidas al responsable de atender consultas, hasta dos (2) días antes a la fecha límite establecida para la presentación de las propuestas.
4. ENMIENDAS 

La entidad convocante podrá ajustar el Documento de Expresiones de Interés con enmiendas, por iniciativa propia o como resultado de las Consultas Escritas, en cualquier momento, antes de la fecha límite establecida para la presentación de las propuestas.

La Enmienda será aprobado por el RPCD, misma que será publicada en la página web de ENDE.
5. AMPLIACIÓN DE PLAZO
5.1. El RPCD podrá ampliar el plazo de presentación de expresión de interés como máximo por cinco (5) días hábiles, por única vez mediante Nota o Resolución expresa, por las siguientes causas debidamente justificadas:
a) Enmiendas al Documento de Expresiones de Interés.

b) Causas de fuerza mayor.

c) Caso fortuito.
d) U otras causas que ENDE determine.

La ampliación deberá ser realizada de manera previa a la fecha y hora establecidas para la presentación de propuestas.
5.2. Los nuevos plazos serán publicados página web de ENDE.

SECCIÓN II

PREPARACIÓN DE LAS EXPRESIONES DE INTERES

6. PREPARACIÓN DE EXPRESIONES DE INTERES
Las Expresiones de Interés deben ser elaboradas conforme a los requisitos y condiciones establecidos en el presente documento, utilizando los formularios incluidos en Anexos.

Los costos de la elaboración y presentación de las expresiones de interés y de cualquier otro costo que demande la participación de un proponente en el proceso de contratación, cualquiera fuese su resultado, son asumidos exclusivamente por cada proponente, bajo su total responsabilidad y cargo.
7. IDIOMA
Las Propuestas de Expresiones de Interés deberán presentarse en idioma castellano.

8. VALIDEZ DE LA EXPRESIONES DE INTERES
8.1. Las Expresiones de Interés deberá tener una validez no menor a sesenta (60) días calendario, desde la fecha fijada para la presentación de propuestas de Expresiones de Interés. 
9. DOCUMENTOS DE LA EXPRESIONES DE INTERES
Todos los Formularios de la Expresiones de Interés, solicitados en los presentes Términos de Referencia, se constituirán en Declaraciones Juradas.

9.1. Los documentos que deben presentar los Proponentes de Expresiones de Interés, según sea su constitución legal y su forma de participación son:

a) Formulario de Identificación del Proponente (Formulario A-1).
b) Poder de Representante Legal (fotocopia simple).

c) NIT – Número de Identificación Tributaria (Fotocopia simple).
d) Testimonio de constitución (Fotocopia simple) (Cuando corresponda)
10. PROPUESTA TÉCNICA Y ECONOMICA
10.1. Los formularios que deben presentar los Proponentes de Expresiones de Interés para la propuesta técnica deberá incluir lo siguiente:

a) Los formularios A-2, A-3, A-4 conforme establezca el presente documento.

b) El Formulario C-1 Propuesta Técnica conforme a los servicios requeridos, así como toda la documentación necesaria que demuestre que el servicio que ofrece, cumple con lo requerido en el presente documento. 

10.2. Los formularios que deben presentar los Proponentes de Expresiones de Interés para la propuesta técnica deberá incluir lo siguiente:

a) Formulario B-1. Propuesta Económica

b) Formulario B-2 Presupuesto Total del Costo de los Servicios de Consultoría.

c) Formulario B-3 Honorarios Mensuales del Personal Asignado.

d) Formulario B-4 Detalle de Alquileres y Misceláneos

SECCIÓN III

PRESENTACIÓN DE EXPRESIONES DE INTERES
11. PRESENTACIÓN DE EXPRESIONES DE INTERES
11.1. Forma de presentación

11.1.1. Las Expresiones de Interés deberán ser presentados en sobre cerrado y con cinta adhesiva transparente sobre las firmas y sellos, dirigido a la entidad convocante, citando el Número de la Convocatoria de Expresiones de Interés, y el objeto de la misma de acuerdo al siguiente detalle:

Nombre de la Entidad Convocante: EMPRESA NACIONAL DE ELECTRICIDAD
Proceso Nº ENDE-CDEX-2022-001
Validación de Disponibilidad del Servicio en el Mercado Nacional
Objeto de la Convocatoria de Expresiones de Interés: ESTUDIO DE VIABILIDAD DE MERCADOS, EVALUACION DE INGENIERIA CONCEPTUAL Y ANALISIS DE ALTERNATIVAS DE NEGOCIO DEL PROYECTO PLANTA GEOTERMICA LAGUNA COLORADA 100 MW 
Dirección de la Entidad Convocante: Calle Colombia esquina Falsuri Nº 655, zona central, Recepción de Correspondencia.  
Nombre del Proponente: _______ (Indicar si es una empresa comercial o asociación accidental u otro tipo de proponente). 
11.1.2. Las Expresiones de Interés debe ser presentada en un ejemplar original y una copia, identificando claramente el original.

11.1.3. El original de las Expresiones de Interés deberá tener sus páginas numeradas, selladas y rubricadas por el proponente.

11.1.4. Las Expresiones de Interés deberá incluir un índice, que permita la rápida ubicación de los Formularios y documentos presentados. 

11.1.5. ENDE podrá ampliar el plazo de presentación de propuestas cuando así considere pertinente.

11.2. Plazo y lugar de presentación

11.2.1. Las Expresiones de Interés deberán ser presentadas dentro del plazo (fecha) fijado y en el domicilio establecido en el presente documento.

11.2.2. Las Expresiones de Interés podrán ser entregadas en persona o por correo certificado (Courier). En ambos casos, el proponente es el responsable de que su Expresión de Interés sea presentada dentro el plazo establecido.

11.2.3. Vencidos los plazos citados, las Expresiones de Interés no podrán ser retiradas, modificadas o alteradas de manera alguna.
SECCIÓN IV

EVALUACIÓN 

12. EVALUACIÓN DE EXPRESIONES DE INTERES
La comisión de revisión recibe las expresiones de interés. En sesión reservada evalúa la(s) propuesta(s) recibida(s), verifica la documentación legal y administrativa presentada, y que las expresiones de interés cumplan lo solicitado en los Términos de Referencia. En base a este análisis emite un informe de recomendación dirigida al Responsable del Proceso de Contratación (RPCD) para que:

- Autorice el inicio del proceso de contratación directa nacional, conforme a las modalidades establecidas en el Reglamento Específico del Sistema de Administración de Bienes y Servicios de ENDE, si se verifica la existencia de ofertas en el mercado nacional.

- Autorice el inicio del proceso de contratación en el extranjero, conforme lo establecido en el Reglamento Especifico Para la Contratación de Bienes y/o Servicios Especializados en el Extranjero, si se verifica la inexistencia de ofertas en el mercado nacional.

Si existen empresas nacionales que puedan prestar los servicios, se efectuara la invitación a participar de este proceso con la modalidad Contratación Directa para Actividades Relacionadas Directamente con el Giro Empresarial o de Negocios. 
13. CONTENIDO DEL INFORME DE EVALUACIÓN Y RECOMENDACIÓN
El Informe de Evaluación y Recomendación, deberá contener mínimamente lo siguiente:

a) Nómina de los Proponentes de Expresiones de Interés.

b) Cuadros de evaluación.

c) Causales para la descalificación de Expresiones de Interés, cuando corresponda.

d) Recomendación dirigida al RPCD, de acuerdo a la verificación de existencia o inexistencia de ofertas en el mercado nacional.

e) Otros aspectos que la Comisión de Revisión de Expresiones de Interés considere pertinentes.

14. APROBACION DEL INFORME DE LA COMISIÓN DE REVISIÓN DE EXTRESIONES DE INTERES

14.1. El RPCD analizará el informe de evaluación emitido por la Comisión de Revisión y previo análisis mediante proveído en el informe de la Comisión, autorizará el inicio de la contratación directa nacional o el inicio del proceso de contratación en el extranjero.
INFORMACIÓN TÉCNICA DE LA EXPRESIONES DE INTERES

PARTE II
15. DATOS GENERALES DEL PROCESO DE EXPRESIONES DE INTERES
	A. CONVOCATORIA

Se convoca a la presentación de propuestas para el siguiente proceso:

	
	
	

	Entidad convocante
	:
	
	EMPRESA NACIONAL DE ELECTRICIDAD 
	

	
	
	

	Procedimiento
	:
	
	Proceso Previo para Validación de Disponibilidad del Servicio en el Mercado Nacional
	

	
	
	

	Código interno que la entidad utiliza para Identificar al proceso
	:
	
	ENDE-CDEX-2022-001
	

	
	
	

	Objeto de la contratación
	:
	
	ESTUDIO DE VIABILIDAD DE MERCADOS, EVALUACION DE INGENIERIA CONCEPTUAL Y ANALISIS DE ALTERNATIVAS DE NEGOCIO DEL PROYECTO PLANTA GEOTERMICA LAGUNA COLORADA 100 MW
	

	Forma de Validación
	:
	
	POR EL TOTAL
	

	Precio Referencial
	:
	
	Bs. 3.000.000 (Tres millones 00/100 bolivianos)
	

	Organismo Financiador
	:
	
	Recursos propios 
	
	100%
	

	Plazo previsto para la ejecución del servicio (días calendario) 
	:
	
	Ciento treinta (130) días calendario a partir del día siguiente hábil de recepción de la Orden de Inicio.
	

	
	
	


	B. INFORMACION DEL DOCUMENTO DE EXPRESION DE INTERES 
      Los interesados podrán recabar el Documento de Expresiones de Interés, de la página web de ENDE y obtener información de acuerdo con los siguientes datos:

	

	Horario de atención de la entidad 
	:
	
	De 8:30 a 16:30
	

	
	
	
	Nombre Completo
	Cargo
	
	Dependencia
	

	Encargado de atender consultas
	:
	
	Ing. Francisco Vega Segovia
	
	Jefe Area Energias Convencionales 
	
	Vicepresidencia 
	

	

	Domicilio fijado para el proceso de contratación por la entidad convocante
	:
	
	Calle Colombia esquina Falsuri Nº 655, zona central, Recepción de Correspondencia
	

	Teléfono
	:
	
	4520317, 4520321, 4520228, 4520253 
	

	

	Fax
	:
	
	4520318
	

	

	Correo electrónico para consultas
	:
	
	 francisco.vega@ende.bo 
	

	


16. CRONOGRAMA DE PLAZOS DEL PROCESO DE EXPRESIONES DE INTERES
El proceso de Expresión de Interés se sujetará al siguiente Cronograma de Plazos:

	
	ACTIVIDAD
	
	FECHA
	HORA
	LUGAR

	1.
	Publicación del Documento de Expresiones de Interés 
	:
	
	Día
	
	Mes
	
	Año
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	22
	
	04
	
	2022
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	Fecha límite de Presentación de Expresiones de Interés
	:
	
	Día
	
	Mes
	
	Año
	
	Hora
	
	Min.
	
	
	

	
	
	
	
	28
	
	04
	
	2022
	
	10
	
	00
	
	Calle Colombia esquina Falsuri N°  655 

Recepción de Correspondencia ENDE
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	Fecha estimada para inicio de proceso de contratación directa nacional o en el extranjero
	:
	
	Día
	
	Mes
	
	Año
	
	

	
	
	
	
	16
	
	05
	
	2022
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


17. TÉRMINOS DE REFERENCIA 

1. ANTECEDENTES

El Proyecto Construcción Planta Geotérmica Laguna Colorada, tiene como objeto el desarrollo del recurso geotérmico del Campo Sol de Mañana a partir de la implementación de 100MW de potencia.

El Proyecto se encuentra ubicado en el campo geotérmico Sol de Mañana a 30 kilómetros al sur de Laguna Colorada en la provincia Sud Lípez del Departamento de Potosí, dentro los límites de la Reserva Nacional de Fauna Andina Eduardo Avaroa.

2. OBJETO

Los presentes términos de referencia establecen las condiciones y requerimientos específicos para el desarrollo de la consultoría de “Estudio de Viabilidad de Mercados, Evaluación de Ingeniería Conceptual y Análisis de Alternativas de Negocio del Proyecto Planta Geotérmica Laguna Colorada 100 MW”.

3. NORMAS Y STANDARES DE APLICACION 

	Norma/Metodología
	Título

	ISO 21500
	Guidance on project management

	FEL
	Front end loading

	PMI
	Project Management Institute

	AACEI
	Association for the Advancement of Cost Engineering International

	IIBA
	International Institute of Business Analysis

	NB ISO 100006
	Directrices para la gestión de la calidad en proyectos


4. DEFINICIONES

Contratante, corresponde a la Empresa Nacional de Electricidad - ENDE.

EIA, corresponde al estudio de evaluación de impacto ambiental.

Proyecto, corresponde al Proyecto Planta Geotérmica Laguna Colorada 100 MW y línea de interconexión.

FEL, corresponde a la metodología Front end Loading.

OMA, costos de Operación, Mantenimiento y Administración
SIN, Sistema Interconectado Nacional.

Contraparte, corresponde al equipo de profesionales designado por el Contratante para velar el cumplimiento de los Términos de Referencia del servicio de consultoría.

5. ALCANCE
El servicio consiste en analizar la viabilidad económica del Proyecto en el marco del contexto actual y futuro del mercado energético nacional e internacional determinando su continuidad o no, así como la validación de la ingeniería conceptual y de los estudios técnicos existentes; comparándolo con otras alternativas tecnológicas disponibles en el mercado, identificando y evaluando las alternativas de negocio de venta de energía eléctrica al mercado nacional o internacional asegurando participación en el mercado objetivo y retornos de inversión, con beneficio para el Estado boliviano y para el sistema eléctrico en términos de confiabilidad.

Para esto se deberá hacer la revisión del proceso de preparación del Proyecto, identificando los pasos y etapas que se han dado hasta su estado actual, además de las etapas que aún se requieren para su desarrollo considerando las alternativas que determine el plan de negocios.

Dado el avance y la etapa en la que se encuentra el proyecto, se deberá realizar también un análisis de las alternativas y efectos que surjan de las opciones que identifique y determine el plan de negocios, detallando y cuantificando los beneficios y perjuicios de las mismas para el Estado Boliviano.

La estructura del estudio requerido es la siguiente:

a) Análisis normativo, administrativo y legal.

b) Identificación, clasificación, revisión y evaluación de estudios existentes según metodología FEL.

c) Análisis y evaluación de alternativas de negocio.

5.1 DESCRIPCIÓN DEL SERVICIO

El alcance detallado del servicio se describe a continuación:
5.1.1 Análisis normativo, administrativo y legal

El objetivo del análisis normativo, administrativo y legal de manera general, es determinar los compromisos, obligaciones, responsabilidades y otros aspectos que se puedan traducir en restricciones, costos, penalidades, plazos u otros que influyan en el proyecto.

En ese sentido, se deberá realizar la revisión y clasificación de la normativa administrativa, legal y regulatoria asociada al proyecto tales como: Leyes, Resoluciones Supremas, Decreto Supremos, Resoluciones Ministeriales emitidos por el órgano rector del sector, Resoluciones del Ente Regulador, Licencias y otra normativa nacional existente asociada al proyecto.

Por otra parte, se deberá considerar la revisión y clasificación de documentación asociada al proyecto en su estado actual tales como: Contratos de préstamo, contratos de compra de suministros y/o servicios de consultoría (si hubiere), documentos relacionados a licitaciones nacionales y/o internacionales en curso, entre otros, dada su condición actual.

El Consultor deberá elaborar un informe del análisis realizado, debiendo sistematizar y resumir la información de importancia contenida en la documentación mencionada y desarrollar una matriz de clasificación de dicha normativa administrativa, legal, regulatoria y contratos, que resuma los aspectos y características más relevantes de la información analizada, esto con la finalidad de coadyuvar en la toma decisiones.

Si como resultado de la revisión, clasificación y análisis de la documentación mencionada anteriormente, emergen o se identifican costos y/o penalidades, éstas deberán estar explícitamente descritas y valoradas en términos monetarios si corresponde.

5.1.2 Identificación, clasificación, revisión y evaluación de estudios existentes según metodología FEL
Los objetivos específicos del análisis del Punto 5.1.2., de manera general, son los siguientes: 

· Identificar, clasificar y determinar si los estudios y documentos actuales con que cuenta el Proyecto, son suficientes para pasar a la etapa de inversión. Si no lo son, para cada estudio faltante o complementario que sea requerido, el Consultor deberá presentar una propuesta de alcance, una estimación del costo y plazo para su desarrollo.

· Revisión y evaluación de la ingeniería conceptual.

· Revisión y evaluación de la estimación del presupuesto de inversión, costos OMA, etc.

· Revisión y evaluación de parámetros técnicos necesarios para el análisis de alternativas de mercado, simulaciones energéticas y eléctricas (producción de energía, FOR, factor de planta, cronograma de inversiones, etc.)

· Revisión del EIA

· Revisión el cronograma de implementación.

El Consultor deberá emitir un informe detallado, producto de la identificación, revisión, análisis y evaluación de los estudios asociados al Proyecto, en lo referente a si los mismos se adecúan al contexto actual y futuro del sector eléctrico boliviano, y en base al mismo deberá realizar una recomendación respecto a si la información analizada es suficiente para la implementación del Proyecto.
En caso de información faltante, el Consultor con base a su experiencia deberá estimar parámetros técnicos y de costos necesarios para el análisis del Punto 5.1.3

5.1.2.1. Identificación, clasificación y revisión de estudios existentes según metodología FEL

El Consultor deberá elaborar un informe detallado, el cual para cumplir con los objetivos planteados deberá considerar las etapas de la metodología FEL - Front End Loading (ver Anexo – Etapas Implementación Proyectos Geotérmicos) descritas en los incisos a), b) y c) de este Subnumeral (FEL 1, FEL 2 y FEL 3), para lo cual el Consultor deberá identificar, clasificar y revisar los estudios y documentos técnicos, comerciales, económicos, financieros y ambientales, disponibles a la fecha asociados al Proyecto, de manera de determinar su situación, su razonabilidad y los estudios que falten para pasar de la etapa de pre-inversión a la etapa de inversión, recomendando si los mismos son suficientes para la implementación del Proyecto.

El Consultor, en caso de ausencia de documentación, deberá recomendar la misma, con una estimación del alcance, de los costos y plazos para su desarrollo. 

El Consultor, en el desarrollo de cada una de las etapas de la metodología FEL deberá considerar en general para el análisis los siguientes aspectos: 

· Los insumos y supuestos de los estudios y si éstos son adecuados a las necesidades del proyecto y condición del mercado energético actual.

· Adecuada metodología de los estudios y el cumplimiento de las normas y mejores prácticas internacionales de acuerdo a la naturaleza de este tipo de proyectos.

· La fundamentación de las conclusiones y recomendaciones de los estudios y si éstas justifican el avance a la siguiente etapa del proyecto (etapa de construcción), según corresponda.

· Identificación de las fortalezas y debilidades de los estudios revisados, emitiendo recomendaciones a partir de las mismas, según corresponda.

· Su alineación a la política actual del gobierno central en el sector energético, así como, a la planificación del sector energético y eléctrico, verificando si en el contexto actual, la información analizada es aún viable 
El consultor deberá realizar inspecciones en campo para validar los aspectos técnicos que considere “in-situ”, para contar también con información primaria asociada al proyecto y, también la información proveniente del proyecto Planta Piloto Geotérmica Laguna Colorada (5 MW) que requiera, en caso ser necesario, para la validación de la ingeniería, así como inspección de los trabajos preparatorios (pozos de agua, pozos geotérmicos, antenas, materiales de perforación y otros asociados al proyecto).

Las etapas de la metodología FEL para el análisis y validación de la información del Proyecto, deberán contener como mínimo la siguiente estructura:

a) FEL 1 - Visualización

El Consultor siguiendo la Metodología FEL deberá analizar y validar como mínimo lo siguiente:

a. Descripción detallada de la oportunidad de negocio.

b. Definición de objetivos y prioridades del proyecto y su alineación con el plan de negocios.

c. Verificación de la alineación del proyecto con la estrategia energética nacional y corporativa y su congruencia con los convenios o tratados internacionales, así como, a la planificación del sector energético y eléctrico.

d. Identificación y análisis de alternativas del proyecto: alternativas de sitio, alternativas del proceso y tecnología.

e. Definición del alcance preliminar del proyecto.

f. Desarrollo de la estructura de trabajos asociados al proyecto (WBS).

g. Estimación de costos Clase V.

h. Elaboración del plan preliminar para el desarrollo de la fase de ejecución del proyecto.

i. Identificación de riesgos y su análisis.

j. Evaluación de factibilidad técnica (prospección superficial del reservorio) y económica del proyecto.

k. Definición del plan, programa y recursos para FEL 2.

l. Validación de entregables de FEL 1.

m. Acreditación de la etapa FEL 1

Los puntos anteriores son enunciativos, más no limitativos, por lo que el Consultor deberá incluir y proponer aquellos puntos o actividades que considere el proyecto deba tener para la acreditación de la etapa.

Para la acreditación de esta etapa y como resultado del análisis realizado, el Consultor deberá realizar las justificaciones necesarias, determinando la congruencia estratégica del Proyecto, evaluando y validando su factibilidad técnica, económica, social y ambiental en esta etapa, emitiendo las opiniones que correspondan de los estudios revisados y realizando recomendaciones.

b) FEL 2 Conceptualización 

El Consultor siguiendo la Metodología FEL deberá analizar y validar como mínimo lo siguiente:

FEL 2A – Selección de alternativas y escenarios viables
a. Evaluación y actualización de alcances del proyecto.

b. Selección de sitio y estudios preliminares.

c. Evaluación y selección del proceso y tecnologías para el aprovechamiento del vapor para generación y transporte de energía eléctrica.

d. Elaboración de bases de diseño para la ingeniería conceptual.

e. Valoración y Análisis de Evaluación de Impacto Ambiental (EIA) de la Planta Geotérmica y Línea de Transmisión asociada.

f. Validación de entregables de FEL 2.

FEL 2B – Desarrollo de la ingeniería conceptual y del alcance definitivo

a. Actualización de objetivos y prioridades del proyecto y su alineación con la oportunidad de negocio.

b. Ingeniería conceptual del proceso: PFD, P&ID, BM&E

c. Identificación y análisis de la probable afectación de la línea de transmisión a  reservas ambientales. 

d. Declaración del alcance definitivo del proyecto.

e. Actualización de la estructura y desglose de trabajos del proyecto (WBS).

f. Actualización del plan preliminar para la fase de ejecución del proyecto.

g. Identificación de necesidades auxiliares (servicios auxiliares).

h. Estimado de costos actualizado. Clase IV o III.

i. Revisión y análisis de riesgos: Hazid, Hazop (riesgos técnicos, económicos y ambientales, tanto para la generación como para la línea de interconexión).

j. Actualización del análisis del negocio.

k. Definición del plan, programa y recursos para FEL 3.

l. Acreditación de la etapa FEL 2

Los puntos detallados anteriormente son enunciativos, más no limitativos, por lo que el Consultor, deberá incluir y proponer aquellos puntos o actividades que considere el proyecto deba tener para la acreditación de la etapa. 

En esta etapa el Consultor, deberá validar la ingeniería conceptual, la razonabilidad de los estudios técnicos, económicos, sociales y ambientales del proyecto y de las alternativas identificadas, determinando si el proyecto cuenta con las soluciones tecnológicas, ambientales, sociales, económicas, entre otras, y si éstas se encuentran enmarcadas en el contexto actual y son suficientes para su implementación y acreditación para la siguiente etapa, emitiendo las opiniones y recomendaciones que correspondan de los estudios revisados.

c) FEL 3 Definición 

El Consultor siguiendo la Metodología FEL deberá analizar y validar como mínimo lo siguiente:

a. Actualización de objetivos y prioridades del proyecto y su alineación con el negocio identificado.

b. Definición del alcance del Proyecto.

c. Actualización de la estructura y desglose de trabajos del proyecto (WBS).

d. Plan de desarrollo para la fase de ejecución del Proyecto.

e. Actualización del cronograma del proyecto y generación de la ruta crítica.

f. Estimación de costos del proyecto. Clase III o II.

g. Desarrollar análisis de riesgos en la ejecución del proyecto.

h. Actualización del análisis del negocio.

i. Validación de entregables.

j. Acreditación de la etapa FEL 3

Los puntos detallados anteriormente son enunciativos, más no limitativos, por lo que el Consultor, deberá incluir y proponer aquellos aspectos que considere el proyecto deba tener para la acreditación de la etapa. 

El Consultor deberá validar el alcance detallado y costo del Proyecto identificando los compromisos de ejecución y plazos, evaluando la razonabilidad de la totalidad de los estudios técnicos, ambientales, sociales, económicos, entre otros, determinando si los mismos son suficientes para pasar a la etapa de construcción, emitiendo las opiniones y recomendaciones que correspondan en cuanto a la información de los estudios revisados.

5.1.2.2. Análisis y evaluación de los estudios ambientales

Para el análisis, revisión y validación de los estudios ambientales, por el Consultor, deberá emplear un método de Evaluación de Impacto Ambiental (EIA) para determinar el nivel y la naturaleza del desarrollo sostenible del Proyecto, sobre la base de la información existente, considerando lo siguiente:

· Que el proyecto cumple con los estándares ambientales.

· Identificar y describir los efectos ambientales temporales o irreversibles del proyecto.

La validación del EIA del Proyecto, contemplará de manera integral las afectaciones que se prevé ocasionen al hábitat natural de especies endémicas y las repercusiones a la geología e hidrogeología regional/local relacionada con la cantidad y calidad del agua superficial y subterránea de la región.

Específicamente para este Punto, el consultor deberá elaborar un informe que contenga en detalle el análisis, conclusiones y recomendaciones sobre los aspectos ambientales del proyecto. 

5.1.3 Análisis y evaluación de las alternativas del negocio en función del beneficio País

El Consultor deberá realizar el análisis y evaluación de alternativas del negocio tomando como base los documentos y estudios técnicos, económicos, legales, sociales y ambientales existentes, analizados y validados de acuerdo a lo requerido en el Punto 5.1.2., y complementando la información que el Consultor requiera, en base a estimaciones propias según su experiencia en caso sea necesario.

El análisis y evaluación de alternativas deberá tener mínimamente el siguiente contenido:

1. Resumen ejecutivo.

2. Análisis de los antecedentes técnicos, económicos, financieros, legales y ambientales del proyecto.

a. Con la información del punto 5.1.1, el Consultor deberá incluir las conclusiones y recomendaciones en lo referente a la normativa administrativa, legal y regulatoria existente, los aspectos críticos de la misma y su incidencia en el proyecto.

b. En base al análisis del del punto 5.1.2 el Consultor resumirá los aspectos técnicos, ambientales, económicos y de costos, entre otros, que serán considerados para el análisis de alternativas de mercado tales como: costos de inversión, producción, costos O&M, FOR, factor de planta, costos de mitigación ambiental, etc. Asimismo, deberá señalar y considerar los costos de los estudios en requieran actualización y los que falten, los cuales deberán ser incluidos como parte de la evaluación de alternativas.

3. Descripción y análisis de las alternativas (seguir o no seguir) y efectos que surjan producto del plan de negocios: A partir de dicho análisis, y si producto de la validación y revisión de los estudios e información del punto 5.1.1. y 5.1.2, el Consultor determine que el proyecto es viable, se deberá recomendar los pasos a seguir y las estrategias a desarrollar para el proyecto, caso contrario, el Consultor recomendará cambios en el diseño técnico, medidas de mitigación ambiental, estrategia financiera, u otros, que deberán ser evaluados para mejorar la viabilidad del proyecto su cancelación o su diferimiento.

a. Evaluación comparativa de tecnologías: El consultor realizará un análisis económico comparativo considerando la asignación de recursos económicos para la implementación del proyecto vs otros proyectos de energías alternativas a que puedan desarrollarse en el país.

b. Análisis de alternativas en términos de mercado de energía: El Consultor deberá realizar un análisis del mercado interno y externo considerando la situación energética actual y futura. 

i. Análisis del mercado interno: Este análisis deberá tomar en cuenta el contexto actual y futuro de la matriz energética y el mercado potencial nacional con énfasis en la demanda, oferta de generación y precios actuales y esperados asociados a la remuneración del proyecto (generación y transmisión).

Para este análisis se tomará como insumos las proyecciones de demanda y cartera de proyectos de generación y transmisión proporcionados por el Contratante. Las simulaciones energéticas que el Consultor considere realizar deberán ser efectuadas en el software SDDP.

Análisis de la remuneración del proyecto bajo el esquema y regulación actual del mercado eléctrico boliviano, determinando su sostenibilidad.

ii. Análisis del mercado externo: Se deberá realizar un análisis detallado del Mercado Eléctrico Chileno, considerando su situación actual y sus perspectivas futuras. Este análisis deberá incluir como mínimo lo siguiente:

1. Estructura del mercado energético y eléctrico chileno: Descripción detallada de las políticas de gobierno destinadas al sector energético, marco regulatorio, estructura institucional, agentes del sector eléctrico, funciones y sus atribuciones.

2. Situación actual y futura del mercado eléctrico chileno: Análisis y descripción detallada de los planes más recientes de expansión a mediano y largo plazo, análisis de la oferta y la demanda del mercado eléctrico y sus perspectivas de crecimiento, haciendo énfasis en la demanda del Norte Grande de Chile, proyectos de integración eléctrica internacional y/o proyectos de importación de electricidad a partir de generación dedicada para el mercado chileno.

3. Remuneración del mercado eléctrico chileno: Modalidades de venta de energía eléctrica, y tarifas promedio al consumidor final por categorías (minería, industrial, etc.), esquemas y mecanismos de remuneración de la generación (venta de energía de oportunidad y en firme, contratos a largo plazo, PPA’s, subastas u otros) con énfasis en los proyectos de generación de energías alternativas, precios actuales y previstos de energía eléctrica en sus distintas modalidades de contratación y/o venta de suministro en el mercado spot, de contratos, subastas, etc., cargos de transmisión.

4. Costos y requisitos operativos y regulatorios: Análisis, descripción e identificación de costos, requisitos regulatorios y operativos en el mercado chileno, tales como: Costos que incurren los generadores por operar en el mercado (costos regulatorios, peajes, transferencias y otros costos), modalidades de venta de energía eléctrica, requisitos regulatorios y operativos del mercado eléctrico chileno y estructura impositiva aplicable a la importación de electricidad. Para los requisitos regulatorios y operativos además del detalle de los mismos se deberá realizar una hoja de ruta que contenga los pasos a seguir para interconectar un proyecto de generación a punto de conexión en el sistema chileno.

5. Análisis y evaluación de las alternativas de negocio en el mercado externo: 

· Identificación y caracterización de oportunidades de venta de energía: Caracterización del cliente (tipo de cliente, industria donde opera, capacidad requerida y sus características de consumo, nodo de conexión, ubicación, otros aspectos de relevancia que considere el Consultor). Dichos clientes corresponden a posibles demandas insatisfechas, compra por parte de generadores, compra por parte de comercializadores, clientes libres, etc.

· Mecanismos sugeridos para la venta de energía eléctrica: Identificar las modalidades de venta de así como los mecanismos para su contratación por parte de los potenciales clientes, los precios esperados, sus requisitos para la venta de energía, plazos, normativa, ventajas, desventajas y otros factores de relevancia que identifique el Consultor para el análisis de alternativas.

· Análisis de alternativas de conexión para la venta de energía eléctrica: Identificar los puntos de conexión en el sistema chileno y evaluar trazos y costos básicos asociadas a la línea de transmisión desde bornes del generador hasta el punto de interconexión en el sistema chileno.  Estos costos básicos deberán comprender la desagregación de los costos de inversión en territorio boliviano y chileno, cronograma anual de inversión, cronograma de ejecución y costos anuales de operación, mantenimiento y administración para cada una de las alternativas analizadas.

Este análisis deberá identificar las instalaciones y refuerzos eventualmente necesarios para que la producción del proyecto pueda ser comercializada en el mercado chileno, cuantificando de forma básica la inversión que demanden éstas.

· Análisis de costos de generación: Se deberá determinar el costo unitario de generación en bornes y en los puntos de interconexión según las alternativas analizadas en el punto anterior, cuyo costo incluirá el costo de la línea de transmisión (costos Operación, Mantenimiento y Administración, pérdidas eléctricas, de inversión, entre otros).

Asimismo, se deberá efectuar un análisis comparativo con el costo de generación en el sistema chileno de otras alternativas tecnológicas y determinar el grado de competitividad del Proyecto en dicho mercado y/o con proyectos de tecnología similar.

· Selección de la alternativa idónea para la venta de energía eléctrica: El consultor realizará una evaluación económica de las diferentes alternativas identificadas (tanto para las alternativas y/o modalidades de venta así como los puntos de interconexión identificados) y recomendará una (1) de las alternativas identificadas por medio de un análisis multicriterio.

4. Beneficios y perjuicios de las alternativas: Se deberá identificar y cuantificar los beneficios y perjuicios de las alternativas analizadas previamente:

· Viabilidad del Proyecto en el mercado interno o externo

· Cancelación o diferimiento del Proyecto. 

5. Conclusiones y recomendaciones de la mejor alternativa a seguir para el proyecto, buscando el beneficio país.

A partir del análisis realizado en los acápites previos, si el Consultor determina que el proyecto es viable, se deberá recomendar los pasos a seguir y las estrategias a desarrollar.

Caso contrario, el Consultor recomendará acciones o estrategias que permitan mejorar la viabilidad del proyecto (tales como cambios en el diseño técnico, medidas de mitigación ambiental, estrategia financiera, optimización de los costos de inversión, mecanismos de remuneración u otros), su cancelación o su diferimiento.

El informe que deberá presentar el Consultor con base al análisis y evaluación de las alternativas de negocio deberá determinar la factibilidad del proyecto considerando una venta al mercado interno o externo, que garantice retornos de la inversión y su sostenibilidad, o su cancelación o su diferimiento, emitiendo una recomendación sobre la alternativa más apropiada a seguir y desarrollando una hoja de ruta de pasos siguientes de acuerdo a los resultados obtenidos de los numerales anteriores.

6. Plan de negocios

El consultor deberá resumir el análisis de alternativas realizados en un plan de negocios que recomiende la mejor alternativa para la toma de decisiones dado el estado y condición actual del proyecto:

El contenido mínimo del plan de negocios deberá ser el siguiente:

I. Resumen ejecutivo

II. Descripción y formulación de la idea de negocio

III. Análisis estratégico dentro la matriz energética actual y futura

IV. Análisis del entorno nacional e internacional

V. Plan estratégico de la idea de negocio

VI. Estrategia legal, normativa y regulatoria, detallando los pasos a seguir, definiendo una hoja de ruta o plan de acción

VII. Plan de operaciones

VIII. Plan de recursos humanos

IX. Plan financiero

X. Conclusiones y recomendaciones

El plan de negocios elaborado por el Consultor deberá ser concluyente, debiendo el mismo contener el detalle de las recomendaciones asociadas a la factibilidad de las alternativas del negocio para la toma de decisiones.

6. CONSIDERACIONES Y METODOLOGÍA DE TRABAJO

Se entregará al Consultor información del Proyecto correspondiente a:

1. Documentos, estudios y demás información asociada al proyecto tales como: 

a) Documentos legales (convenios, contratos u otros documentos), regulatorios y normativos relacionados al proyecto.

b) Documentos y estudios técnicos, económicos, sociales, legales y ambientales disponibles del proyecto hasta los más recientes.

c) Características técnicas del proyecto y línea de interconexión al SIN.

d) Mapas de la zona de estudio, mostrando sus vías de comunicación, centrales eléctricas, líneas de transmisión y subestaciones.

e) Bases de datos eléctricas del Sistema Interconectado Nacional.

2. Información del mercado eléctrico boliviano

a) Demanda energía y potencia histórica (a nivel mensual) a nivel del mercado mayorista y consumo de energía por tipo de consumidor.

b) Curva de carga de la demanda del sistema.

c) Oferta de generación (ubicación, potencia efectiva por central de generación, energía generada en bornes e inyectada al Sistema Troncal de Interconexión, estos dos últimos a nivel mensual).

d) Planes de expansión de mediano y largo plazo del sector eléctrico (más recientes).

e) Precios de energía y de potencia históricos (a nivel mensual) del mercado mayorista.

f) Tarifa media de distribución histórica por tipo de consumidor (residencial, comercial, industrial, alumbrado público).

3. Horizonte del estudio

a) El Consultor, para el caso del mercado interno deberá considerar la vida útil del proyecto como horizonte de análisis y para el mercado externo, deberá considerar el periodo de tiempo razonable que será posible realizar la venta de energía eléctrica dada la modalidad y esquema de venta recomendado por el Consultor, que garantice el retorno de la inversión. 

La información detallada anteriormente, deberá ser revisada, seleccionada y/o complementada por el Consultor a fin de usar solamente aquella que de un grado de confiabilidad satisfactorio.

En lo referente a la información del mercado externo, el Consultor deberá recopilar la información de fuentes secundarias oficiales y coordinar el intercambio de información con potenciales clientes, de manera de contar con información de fuentes primarias.

El Consultor será responsable de estimar cualquier información adicional que se requiera para cumplir con los objetivos del estudio. 

El Consultor como parte de su oferta deberá presentar su metodología de trabajo, cronograma de actividades a detalle y organigrama del equipo de trabajo.

7. PLAZO DEL SERVICIO

El estudio deberá ser realizado en un plazo de ciento treinta (130) días calendario luego de la fecha de emitida la orden de inicio por parte de ENDE a la empresa consultora contratada.

A partir de la entrega del Informe Final de acuerdo al plazo establecido en el Punto 8, el plazo contractual incluye el periodo de revisión por parte de ENDE y corrección de observaciones, comentarios y complementaciones por parte del Consultor hasta la aprobación del Informe Final corregido mediante carta por parte del Contratante.

8. ENTREGABLES

Para dar cumplimiento al objeto de la consultoría y objetivos específicos detallados en la sección 5 “ALCANCE”, se tendrá Hitos de Control Periódicos durante el desarrollo del servicio, Un (1) Informe Final, con los siguientes plazos y contenidos:

8.1 Hitos de Control

·  Hito de Control Inicial: 

· Para el Hito de Control Inicial, el Consultor deberá realizar una Presentación donde describirá de manera detalla la propuesta de metodología de trabajo y cronograma de actividades, reuniones, visitas a campo, software y otros; detallando las etapas del proceso de evaluación y análisis que el consultor realizará para cumplir con el Informe Final del estudio. 

· Plazo del Hito de Control Inicial 10 días calendario después de recibir la orden de inicio.

· Se deberá entregar a ENDE una Presentación correspondiente al Hito de Control Inicial en formato digital con sus Anexos (CD con archivos PDF, archivos Word, archivos Project, y otros, en editable generados por el Consultor).

· Hasta dos (2) días hábiles después del Hito de Control Inicial, se realizará una reunión vía remota entre ENDE y el Consultor, junto con su equipo de especialistas, para que expongan el contenido de la presentación remitida y el Contratante realice consultas, observaciones, comentarios o sugerencias de complementaciones al trabajo realizado por el Consultor, que deberán ser tomadas en cuenta para el posterior desarrollo del servicio. 

· El consultor tomará en cuenta las observaciones o comentarios o sugerencias de complementaciones de ENDE para la redacción del Informe Final.

·  Hitos de Control Periódico: 

· Cada 30 días calendario posteriores al plazo del Hito de Control Inicial, se tendrán Hitos de Control Periódicos, donde el Consultor deberá realizar a ENDE una presentación que contenga el avance comprometido, hasta dicha fecha, de acuerdo la metodología de trabajo y el cronograma de actividades presentado por el Consultor en el Hito de Control Inicial.

· Se deberá entregar a ENDE una Presentación para cada Hito de Control Periódico, en formato digital con sus Anexos correspondientes (CD con archivos PDF, documentos de Word en formato editable, planillas Excel con fórmulas, Auto CAD, bases de datos y otros generados por el Consultor).

· Hasta dos (2) días hábiles después de cada Hito de Control Periódico, se realizará una reunión vía remota entre ENDE y el Consultor, junto con su equipo de especialistas, para que expongan el contenido de la Presentación remitida y el Contratante posteriormente realice consultas, observaciones, comentarios o sugerencias de complementaciones al trabajo realizado por el Consultor, que deberán ser tomadas en cuenta para el posterior desarrollo del servicio. 

· El consultor tomará en cuenta las observaciones o comentarios o sugerencias de complementaciones de ENDE para la redacción del Informe Final.

Se aclara que los Hitos de Control Inicial e Hitos de Control Periódicos, no estarán sujetos a pago alguno por parte de ENDE.  

El Consultor, deberá entregar las planillas de cálculo, archivos y otras herramientas o bases de datos en formato editable utilizadas para el desarrollo del Servicio, de acuerdo a los plazos de cada Hito de Control (Hito de Control Inicial e Hitos de Control Periódicos).

8.2 Informe Final

· El contenido del Informe Final deberá contemplar el producto total del Estudio contratado, debiendo contener el detalle de los criterios y metodologías que se siguieron para su elaboración y otros criterios aplicados. Así también, las conclusiones y recomendaciones asociadas a la continuidad del proyecto, de acuerdo a la estructura establecida en los numerales 5.1.1., 5.1.2. y 5.1.3.:

· Análisis normativo, administrativo y legal.

· Identificación, clasificación, revisión y evaluación de estudios existentes según metodología FEL

· Análisis y evaluación de las alternativas del negocio en función del beneficio País.

· Hasta dos (2) días hábiles después de entregado el Informe Final, se realizará una reunión entre ENDE y el Consultor con el equipo de especialistas, para que expongan a detalle el contenido del mismo. 

· El Consultor deberá entregar el Informe Final y sus Anexos correspondientes en formato digital en el plazo de 105 días calendario computados desde la Orden de Inicio. 

· El Consultor, deberá entregar las planillas de cálculo, documentos, archivos y otras herramientas o bases de datos en formato editable utilizadas para la elaboración del Informe Final.

· ENDE revisará el Informe Final y realizará sus observaciones y comentarios en un plazo máximo de diez (10) días calendario computados desde la entrega del mismo por parte del Consultor. El consultor tomará en cuenta las observaciones o comentarios o sugerencias de complementación de ENDE para la nueva presentación del Informe Final, el cual deberá ser entregado a ENDE dentro de un plazo máximo de diez (10) días calendario posteriores a la entrega de observaciones por parte de ENDE.

· En caso de encontrarse observaciones que no fueron resueltas, comentarios o complementaciones no atendidas, se debe repetir el procedimiento anteriormente establecido para este Producto, aplicándose las multas fijadas en el contrato para este nuevo periodo.

· En caso de no encontrarse observaciones no atendidas, comentarios o necesidad de complementaciones, ENDE emitirá por escrito la aprobación al Informe Final Corregido en un plazo de 5 días calendario.

· En un plazo de 5 días calendario luego de recibir la nota de aprobación, el Consultor entregará el Informe Final Aprobado (el Informe Final Corregido mencionado en el Punto anterior) y sus Anexos en 3 ejemplares originales impresos a color, en carpeta(s) blanca(s) de tres perforaciones y en formato digital en dispositivo físico. Además, deberá adjuntar en formato digital las planillas, de cálculo, bases de datos, Auto CAD, archivos Project y otros generados en su versión final.

Toda la información correspondiente a los Hitos de Control (Hito de Control Inicial e Hitos de Control Periódicos), Informe Final y sus Anexos deberá ser presentada por el consultor en idioma español. 

Se aceptará idioma inglés en la información correspondiente a datos técnicos de equipos, planos, entre otros datos e información de naturaleza técnica que por sus características no sean pasibles de traducción.

9. PRESENTACIÓN TIPO CONFERENCIA

La presentación del Informe Final Aprobado realizado por el Consultor deberá ser realizada en Power Point, Prezi u otras herramientas computacionales y deberá mostrar a detalle las etapas de elaboración de la consultoría, la metodología, las consideraciones, los resultados obtenidos, las conclusiones, recomendaciones y otros aspectos de relevantes. 

Esta presentación será realizada de manera presencial en oficinas del Contratante, una vez se cuente con el Informe Final Aprobado. La presentación será realizada el día y hora definido por el contratante, debiendo hacer llegar el Consultor un cronograma, la Presentación que realizará en formato digital y otros recursos de apoyo que empleará para la exposición 24 horas antes de la misma.

Para presentación tipo conferencia ENDE dispondrá de un ambiente y proyector. La exposición deberá ser realizada por el Director y los especialistas que participaron en la elaboración de los documentos que se indica en el alcance del servicio y que forman parte de la propuesta del Consultor.

10. PROPUESTA ECONÓMICA

El Consultor deberá realizar su propuesta económica por el servicio de consultoría, considerando el desglose de acuerdo a la estructura del estudio descrita en el Punto 5, considerando la siguiente distribución:

	Tarea
	Descripción
	Importe (en USD)

	Tarea 1
	a)
Análisis normativo, administrativo y legal.
	

	Tarea 2
	b)
Identificación, clasificación, revisión y evaluación de estudios existentes según metodología FEL.
	

	Tarea 3
	c)
Análisis y evaluación de alternativas de negocio.
	

	Importe total del servicio (Tarea 1 + Tarea 2 + Tarea 3)
	


La propuesta económica deberá contener todos los gastos profesionales, gastos de logística, gastos de transporte, entre otros gastos, para el cumplimiento del servicio.

La propuesta económica será realizada en moneda extranjera (dólares americanos). 

Todos los pagos correspondientes al servicio serán realizados en Bolivianos al tipo de cambio oficial de compra del Banco Central de Bolivia en la fecha del pago.

11. ANTICIPOS

Para cubrir los gastos iniciales, correspondientes únicamente al objeto del contrato, el Consultor podrá solicitar un anticipo de hasta el 20% del monto total del contrato contra la presentación de la respectiva garantía de correcta inversión de anticipo y aceptación por parte de ENDE.

La boleta de garantía deberá ser a primer requerimiento, la cual deberá tener una vigencia mínima de 160 días, computables a partir de la entrega del anticipo, debiendo ser renovada mientras no se deduzca el monto total.

12. FORMA DE PAGO DEL SERVICIO

El pago por el servicio de consultoría será realizado de la siguiente manera:

· El Consultor, mediante carta dirigida al Contratante, presentación de la factura por el servicio prestado (emitida según legislación boliviana vigente) y otra documentación correspondiente a los procedimientos de pago de ENDE, podrá solicitar el pago correspondiente al 100% del monto total del servicio (en caso el Consultor haya solicitado el anticipo y ENDE haya otorgado el mismo, el pago del servicio se realizará únicamente por el saldo o monto del servicio restante). 

· El pago por el servicio se realizará contra entrega y aprobación por parte de la Contraparte del Informe Final y de acuerdo al cumplimiento de los Hitos de Control (Hito de Control Inicial e Hitos de Control Periódicos) bajo los plazos establecidos. 

13. MULTAS

Salvo la existencia de hechos de fuerza mayor, caso fortuito u otras causas debidamente comprobadas por Contratante, se aplicarán por cada día de retraso la siguiente multa:

a) Equivalente al 3 por 1.000 del monto total del Contrato, por cada día calendario de atraso en la entrega del Informe Final corregido desde el día 1 hasta el día 30 de atraso.

b) Equivalente al 4 por 1.000 del monto total del Contrato, por cada día calendario de atraso desde el día 31 en adelante.

Las causales para la aplicación de multas son las siguientes:

a) Cuando el CONSULTOR, no cumpla con el cronograma y el plazo de entrega establecido para el Informe Final corregido.

b) Cuando el CONSULTOR dentro de los cinco (5) días hábiles, computables desde su notificación, no responda a las consultas formuladas por ENDE, en asuntos relacionados con el objeto del presente contrato.

En casos de resolución de contrato por causas atribuibles al Consultor, ENDE no podrá cobrar multas que excedan el veinte por ciento (20%) del monto total del contrato.

Las multas serán cobradas mediante descuentos establecidos expresamente por ENDE, con base en el Informe Final que se emitan producto del desarrollo de la Consultoría.

14. CONTRAPARTE

El presente trabajo de consultoría estará supervisado y coordinado por personal designado por ENDE, el cual seguirá de forma permanente el trabajo realizado por el Consultor durante el proceso de ejecución del contrato. 

Con el fin de reducir los plazos de revisión, corrección y aprobación del Informe Final, el Consultor mantendrá informada a la Contraparte sobre el avance y desarrollo de las actividades ejecutadas emitiendo informes de avance en sus versiones preliminares, siendo estos requerimientos no sujetos a pago alguno.

Se llevarán a cabo reuniones de manera periódica de evaluación y avance, a requerimiento de ENDE.

15. VALIDEZ DE LA OFERTA

La propuesta tendrá una validez de al menos 60 días calendario, desde la fecha de presentación de la propuesta.

16. PROPIEDAD INTELECTUAL Y CONFIDENCIALIDAD

Todos y cada uno de los documentos resultantes del servicio tales como informes, material digital, gráficos, diapositivas, planillas de cálculo, cintas magnéticas, programas de computación y demás documentación, son de propiedad exclusiva de ENDE, siendo los mismo de carácter confidencial, quedando expresamente prohibido su divulgación a terceros, a menos que exista una autorización expresa de ENDE por escrito.

17. IDIOMA

La Propuesta deberá presentarse en idioma castellano.

18. SUBCONTRATOS

El Consultor podrá realizar los subcontratos que considere sean necesarios para el desarrollo del estudio y se hubiera previsto en su Propuesta inicial, para lo cual justificará técnicamente la experiencia y capacidad en el rubro específico, pudiendo estas proceder con la aprobación por escrito de ENDE.

El Consultor es directo y exclusivo responsable por los trabajos, su calidad y la perfección de ellos, así como también por los actos y omisiones de los subcontratistas y de todas las personas empleadas en el servicio.

Ningún subcontrato o intervención de terceras personas relevará al Consultor del cumplimiento de todas sus obligaciones y responsabilidades emergentes en el Contrato.

19. PRECIO REFERENCIAL

ENDE realizará el pago por los servicios de consultoría con recursos propios, para lo cual el precio referencial asciende a Bs3.000.000,00 (Tres Millones 00/100 Bolivianos), el cual incluye todos los gastos profesionales, gastos de logística gastos de transporte y todos los gastos requeridos para el cumplimiento del servicio.

20. EXPERIENCIA

· Experiencia General: 

Personería jurídica constituida hace al menos cinco (5) años.

Haber realizado al menos cinco (5) proyectos (estudio o supervisión o ejecución o asistencia técnica).

· Experiencia Específica: 

a) Ejecución mínima de cuatro (4) consultorías o servicios referidos a Proyectos Geotérmicos, cumpliendo mínimamente con el siguiente detalle:
· Servicio de Consultoría en evaluación de campos geotérmicos, perforación de pozos geotérmicos y/o diseño de pozos geotérmicos. Deberá contar como mínimo con dos (2) servicios de consultoría realizados.

· El Consultor deberá contar con experiencia en diseños, supervisión y/o construcción de plantas geotérmicas. Deberá contar con al menos dos (2) estudios.

b) Ejecución mínima de dos (2) consultorías o servicios referidos a Gestión de Proyectos, según el siguiente detalle: 

· Servicios de Consultoría en gestión de proyectos (aplicando la metodología FEL o estándares PMI u otros). Deberá contar al menos con dos (2) servicios realizados.

c) Servicios de Consultoría en planes estratégicos de negocio y/o estudios de mercado y/o estudios económicos y financieros y/o regulación del mercado eléctrico chileno, boliviano y/o latinoamericano. Deberá contar como mínimo con dos (2) estudios de consultoría realizados.

· Profesionales clave: 
El Consultor adjuntará a su propuesta una lista de los profesionales considerados claves y comprometidos en la ejecución del estudio, adjuntando un resumen de hoja de vida de cada uno de ellos. El personal clave que deberá ser presentado, deberá comprender como mínimo el siguiente:

	N°
	CARGO A DESEMPEÑAR
	FORMACIÓN
	PERFIL PROFESIONAL

	
	
	
	EXPERIENCIA

	1
	Director de Proyecto
	Profesional con Título en Ingeniería o Dirección de Proyectos o similar
	Experiencia general mínima de 8 años en trabajos de desarrollo de proyectos o director de estudios o construcción o asistencia técnica o gestión de proyectos.

Experiencia especifica de al menos cuatro (4) consultorías en proyectos geotérmicos o cinco (5) años de experiencia en el área.

	2
	Especialista en Proyectos de Generación Geotérmica
	Profesional con Título en Ingeniería Eléctrica o Electromecánica o afines
	Experiencia general mínima de cinco (5) años en el área de proyectos o al menos tres (3) Consultorías en el área de proyectos.

Experiencia específica de dos (2) Consultorías o cuatro (4) Años de Trabajo en estudios o diseño o ejecución de proyectos de plantas de generación geotérmica.

	3
	Especialista en Reservorios
	Profesional con Título en Geología, Ingeniería Mecánica, Ingeniería Eléctrica o Electromecánica o afines
	Experiencia general mínima de cinco (5) años en el área de proyectos o al menos tres (3) Consultorías en el área de proyectos.

Experiencia específica de dos (2) Consultorías o cuatro (4) años de Trabajo en estudios superficiales geotérmicos y/o modelado de reservorios geotérmicos y/o perforación de pozos geotérmicos.

	4
	Especialista en Líneas de Transmisión
	Profesional con Título en Ingeniería Eléctrica o Electromecánica o afines
	Experiencia general mínima de cinco (5) años en el área de proyectos o al menos tres (3) Consultorías en el área de proyectos.

Experiencia específica de dos (2) Consultorías o cuatro (4) Años de Trabajo en estudios o diseño o ejecución de líneas de transmisión o de interconexión.

	5
	Especialista de Medio Ambiente
	Profesional con Título en Ingeniería o similar

Estudios de postgrado en medio ambiente (deseable)
	Experiencia general mínima de cuatro (4) años en el área del medio ambiente o al menos tres (3) Consultorías en el área de medio ambiente.

Experiencia específica mínima dos (2) Consultorías o cuatro (4) Años de Trabajo en temas referidos a estudios ambientales para proyectos de generación o transmisión.

	6
	Especialista Jurídico
	Profesional con Título en Licenciatura en Ciencias Jurídicas o afines
	Experiencia general mínima de cuatro (4) años en el área jurídica o legal o al menos tres (3) Consultorías en el área legal o jurídica.

Experiencia específica mínima dos (2)  Consultorías o cuatro (4) Años de Trabajo en temas referidos a estudios regulatorios o legales de generación y/o transmisión en el sector chileno, boliviano y/o latinoamericano.

	7
	Especialista en Negocios Internacionales
	Profesional con Título en Ingeniería o similar
	Experiencia general mínima de cuatro (4) años en el área de proyectos o regulatoria o mercado o al menos tres (3) consultorías en el área de proyectos.

Experiencia específica mínima de dos (2) Consultorías ó cuatro (4) años de Trabajo en temas referidos a estudios de mercado o negocios internacionales del sector eléctrico chileno o de interconexión eléctrica internacional con Chile.

	8
	Especialista en Estudios Económicos y Financieros 
	Profesional con Título en Ingeniería o Licenciatura en Economía, Finanzas o Afines 
	Experiencia general mínima de cuatro (4) años en el área de proyectos o de mercado o al menos tres (3) consultorías en el área de Proyectos o de mercado.

Experiencia específica mínima de dos (2) Consultorías o cuatro (4) años de Trabajo en temas referidos a estudios económicos o financieros o estudios de planificación del sector eléctrico.


Los años de experiencia serán contabilizados a partir de la obtención del Título en Provisión Nacional o similar.

El personal propuesto debe estar debidamente capacitado y presentar copias simples de certificado(os) que respalden su formación y/o experiencia (curriculum vitae documentado).

El Consultor deberá prever personal de apoyo que sea necesario, afín de mejorar su propuesta, lo cuales correrán a su costo.

21. GARANTÍAS

El Proponente deberá presentar una garantía de cumplimiento de contrato por el 7% del monto contractual.

ANEXO 1 – Etapas Implementación Proyectos Geotérmicos

Con el objetivo de proporcionar al Consultor de información referida al desarrollo geotérmico, a continuación, se detallan las etapas para la implementación de una planta geotérmica:

1. Exploraciones Geocientíficas

El desarrollo de un campo geotérmico (o la determinación de su potencial), inicia con la integración de los estudios geocientíficos: geología, geofísica y geoquímica. Los objetivos de la exploración geotérmica son:

a) Identificar el fenómeno geotérmico. 

b) Asegurar la existencia de un campo geotérmico explotable.

c) Estimar el tamaño del recurso.

d) Estimar el tipo del campo geotérmico.

e) Localizar zonas productivas

f) Determinar el calor contenido (entalpía) en los fluidos que serán descargados por los pozos geotérmicos.

g) Compilar una base de datos que sea aplicable durante las etapas futuras.

h) Determinar los parámetros ambientales críticos

i) Adquirir conocimiento respecto a las características que podrían causar problemas durante el desarrollo del campo.

2. Perforación de Pozos Exploratorios

La Perforación de exploración (aproximadamente 5 pozos) tiene la finalidad de: Proporcionar información adicional a los estudios geocientificos realizados anteriormente; confirmar la existencia de recurso geotérmico viable, disponible y explotable (modelo conceptual e ingeniería de yacimientos); llevar el conocimiento y la confianza del recurso geotérmico a un nivel que cumpla con los requisitos de “Medido”.

3. Perforación de Pozos Geotérmicos

Tiene como objetivo la extracción del recurso geotérmico para fines comerciales. Pozos de producción y reinyección de 1000 - 2000 m.

4. Construcción de la Planta y Línea de Transmisión

Tiene como objetivo la construcción de las instalaciones para la conversión de la energía contenida en el fluido geotérmico en energía eléctrica, y su transmisión al Sistema Interconectado Nacional (SIN).

Finalmente, en la siguiente gráfica se presenta las etapas de desarrollo de un proyecto geotérmico, considerando los costos y los niveles de riesgo:
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ANEXO 2 – Generalidades del Estudio de la Línea de Interconexión del Proyecto, caso de estudio Mercado Interno.

La Empresa Nacional de Electricidad (ENDE) ha elaborado el diseño de una línea de transmisión en 230 kV con una longitud aproximada de 173 km entre la subestación Sol de Mañana (asociada a la Planta Geotérmica Laguna Colorada) y la subestación Litio (San Cristóbal) para transportar la energía eléctrica generada en la planta geotérmica al Sistema Interconectado Nacional (SIN), cuyo trazo pasa por cercanías de Laguna Colorada y otros complejos de lagunas situadas  en  el  suroeste  de  Potosí, como también por poblaciones importantes como ser San Cristóbal, Culpina K, Vilama, Villa Mar y Quetena. El trazo de la línea de transmisión cruza 50 km dentro la Reserva Nacional de Fauna Andina Eduardo Avaroa.

Entre 2015 y 2016 se realizó el MONITOREO DEL VUELO DE FLAMENCOS ROSADOS PARA EL DISEÑO DE LA LÍNEA DE TRANSMISIÓN SOL DE MAÑANA – LITIO”, que tuvo el objetivo de monitorear el vuelo de  15 flamencos rosados con la instalación de dispositivos GPS PTT en cada uno de ellos, de los cuales se obtuvieron datos georreferenciados, mediante los cuales se pudieron trazar mapas de las rutas que siguen los flamencos en sus desplazamientos estacionales y así, determinar los sitios de mayor frecuencia de los vuelos que se superponen con el diseño de la línea de transmisión Sol de Mañana  - Litio, especialmente desde o hacia Laguna Colorada. En la siguiente figura se muestran resultados de las rutas de vuelo de los flamencos rosados que habitan en la zona.
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ANEXO 3 – ESTUDIOS RELACIONADOS AL PROYECTO

A continuación, se adjunta un detalle de los estudios con que se cuenta asociados al Proyecto:

	INFORMACION - ENDE -  PROYECTO GEOTÉRMICO LAGUNA COLORADA

	
	

	N°
	Tipo de Estudio
	Fecha de realización
	

	1
	Geología, geoquímica y geofísica
	1976
	

	2
	Geofísica
	1979
	

	3
	Geofísica
	1979
	

	4
	Geología
	1979
	

	5
	Geoquímica e hidrogeología
	1979
	

	6
	Geología, geoquímica y geofísica
	1980
	

	7
	Geología, geoquímica y geofísica
	1980
	

	8
	Informe de perforación
	1984
	

	9
	Geología
	1986
	

	10
	Geoquímica  
	1986
	

	11
	Geofísica
	1986
	

	12
	Geología, geoquímica y geofísica
	1986
	

	13
	Geofísica
	1986
	

	14
	Geología, geoquímica y geofísica
	1986
	

	15
	Informe de perforación
	1987
	

	16
	Informe de perforación
	1987
	

	17
	Registros de perforación
	1988
	

	18
	Informe de perforación
	1989
	

	19
	Geoquímica y registros de pruebas de pozos
	1989
	

	20
	Geoquímica, geología 
	1989
	

	21
	Informe de perforación
	1989
	

	22
	Estudio de viabilidad técnica y económica 
	1989
	

	23
	Informe de perforación
	1989
	

	24
	Informe de perforación
	1994
	

	25
	Informe de perforación
	1994
	

	26
	Estudio de viabilidad técnica y económica (certificación de potencial)
	1997
	

	27
	Estudio de viabilidad técnica y económica (certificación de potencial)
	1997
	

	28
	Estudio de viabilidad técnica y económica 
	2008
	

	29
	Estudio de viabilidad técnica, económica, ambiental y social
	2011
	

	30
	Informe de pruebas de pozo
	2013
	

	31
	Geología, geoquímica y geofísica (certificación de potencial)
	2013
	

	32
	Estudio ambiental 
	2013
	

	33
	Informe de pruebas de pozo
	2013
	

	34
	Topografía 
	2013
	

	35
	Estudio geotécnico 
	2014
	

	36
	Geofísica
	2014
	

	37
	Topografía 
	2014
	

	38
	geofísica
	2015
	

	39
	Estudio de viabilidad técnica (geología, geofísica, geoquímica) y análisis de contratos
	2015
	

	40
	Informe de pruebas de pozo
	2015
	

	41
	Geología, geoquímica, geofísica y certificación de potencial 
	2015
	

	42
	Estudio de viabilidad técnica y económica (certificación de potencial).
	2016
	

	43
	Geoquímica 
	2016
	

	44
	Estudio ambiental 
	2016
	

	45
	Estudio de viabilidad Técnica, económica, ambiental (Certificación de potencial).
	2016
	

	46
	Geología, geoquímica, geofísica e hidrogeologia
	2016
	

	47
	Estudio de viabilidad Técnica (Certificacion de potencial).
	2017
	

	48
	Estudio de viabilidad Técnica, económica y análisis de mercado 
	2017
	

	49
	geofísica 
	2017
	

	50
	geofísica
	2018
	

	51
	Estudio de viabilidad técnica y económica
	2018
	

	52
	Estudio arqueológico
	2019
	

	53
	Geología, geoquímica, geofísica y certicacion de potencial 
	2021
	


Asimismo, los estudios relacionados con la línea de interconexión son los siguientes:

· Estudios ambientales 

· Estudios de diseño 

· Estudios de vuelo de flamencos 

· Otros 

ANEXO 2

FORMULARIOS PARA LA PRESENTACIÓN DE PROPUESTAS 
Documentos Legales y Administrativos

Formulario A-1a
Identificación del Proponente para Empresas 

Formulario A-1b
Identificación del Proponente para Asociaciones Accidentales 

Formulario A-1c
Identificación de integrantes de la Asociación Accidental 

Documentos de la Propuesta Económica

Formulario B-1

Propuesta Económica

Formulario B-2
Presupuesto Total del Costo de los Servicios de Consultoría

Formulario B-3

Honorarios Mensuales del Personal Asignado

Formulario B-4 
Detalle de Alquileres y Misceláneos

Documentos de la Propuesta Técnica

Formulario A-2
Experiencia General y Específica del Proponente 

Formulario A-3
Hoja de Vida del Personal
Formulario A-4
Relación de Instalaciones y Equipamiento

Formulario C-1
Propuesta Técnica.

FORMULARIO A-1a

IDENTIFICACIÓN DEL PROPONENTE

(Para Empresas)

	1. DATOS GENERALES DEL PROPONENTE

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Nombre del proponente o Razón Social:
	 
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Tipo de Proponente:        
	 
	Empresa Nacional
	 
	Empresa Extranjera
	 
	Otro: (Señalar)
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	País
	
	Ciudad
	
	
	Dirección
	
	
	 

	Domicilio Principal:
	 
	
	 
	
	
	 
	
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Teléfonos:
	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Número de Identificación Tributaria:
(Valido y Activo)
	NIT
	
	
	
	 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	
	 
	
	 
	
	 
	
	 
	
	 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Matricula de Comercio:
 (Actualizada)
	Número de Matricula
	
	Fecha de inscripción
	
	
	
	
	
	
	 

	
	
	
	(Día
	
	Mes
	
	Año)
	
	
	
	
	
	
	 

	
	 
	
	 
	
	 
	
	 
	
	
	
	
	
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	2. DATOS COMPLEMENTARIOS DEL PROPONENTE 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	Apellido Paterno
	
	Apellido Materno
	
	Nombre(s)
	
	 

	 Nombre del Representante Legal 
	:
	 
	
	 
	
	 
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	Número
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Cédula de Identidad del Representante Legal 
	:
	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	Número de Testimonio
	
	Lugar de emisión
	
	Fecha de Expedición
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	(Día
	
	Mes
	
	Año)
	
	 

	Poder del Representante Legal 
	:
	 
	
	 
	
	 
	
	 
	
	 
	
	 

	 
	 

	Declaro en calidad de Representante Legal contar con un poder general amplio y suficiente con facultades para presentar Expresiones de Interés y suscribir Contrato (Suprimir este texto cuando el proponente sea una empresa unipersonal y éste no acredite a un Representante Legal).

Declaro que el Poder del Representante Legal se encuentra inscrito en el Registro de Comercio (Suprimir este texto cuando por la naturaleza jurídica del proponente no se requiera la inscripción en el Registro de Comercio de Bolivia y cuando el proponente sea una empresa unipersonal y éste no acredite un Representante Legal)

	

	3. INFORMACIÓN SOBRE NOTIFICACIONES 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Solicito que las notificaciones me sean remitidas vía:
	Fax:
	 
	 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	
	Correo Electrónico:
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 


(Firma del proponente)

 (Nombre completo del proponente)

FORMULARIO A-1b

IDENTIFICACIÓN DEL PROPONENTE

(Para Asociaciones Accidentales)

	1. DATOS GENERALES DE LA ASOCIACIÓN ACCIDENTAL

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Denominación de la Asociación Accidental
	:
	 
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Asociados
	:
	#
	
	Nombre del Asociado
	
	% de Participación
	 

	 
	
	 
	
	 
	 
	 
	
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	
	1
	 
	 
	
	
	 

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	2
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	3
	
	
	
	
	

	 
	
	Número de Testimonio
	
	Lugar 
	
	
	Fecha de Expedición
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	(Día
	
	mes
	
	Año)
	 

	Testimonio de contrato
	:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Nombre de la Empresa Líder
	:
	 

 
	
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	2. DATOS DE CONTACTO DE LA EMPRESA LÍDER

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	País
	:
	
	
	Ciudad:
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Dirección Principal
	:
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Teléfonos
	:
	
	
	Fax:
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Correo electrónico
	:
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	3. DOMICILIO DEL PROPONENTE A EFECTOS DE NOTIFICACIÓN

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Domicilio de notificación  
	:
	 
	a) Vía correo electrónico
	
	 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	
	
	
	b) Vía fax al número
	
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4. INFORMACIÓN DEL REPRESENTANTE LEGAL DE LA ASOCIACIÓN ACCIDENTAL

	 
	
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	
	Paterno
	
	Materno
	
	Nombre(s)
	 

	Nombre del Representante Legal
	:
	 
	
	 
	
	 
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	 
	
	Número
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Cédula de Identidad del Representante Legal
	:
	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	 
	
	Número de Testimonio
	
	Lugar 
	
	
	
	Fecha de Expedición
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	(Día
	
	mes
	
	Año)
	 

	Poder del representante legal
	:
	 
	
	 
	
	
	
	 
	
	 
	
	 
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Dirección del Representante Legal
	:
	 
	 
	
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Teléfonos
	:
	
	
	Fax:
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Correo electrónico
	:
	 
	 
	
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Declaro en calidad de Representante Legal contar con un poder general amplio y suficiente con facultades para presentar Expresiones de Interés y suscribir Contrato

	

	5. EMPRESAS INTEGRANTES DE LA ASOCIACIÓN

	Cada integrante de la Asociación Accidental deberá llenar el Formato para identificación de integrantes de Asociaciones Accidentales que se encuentra a continuación (Formulario A-1c)


(Firma del proponente)

 (Nombre completo del proponente)
FORMULARIO A-1c

IDENTIFICACIÓN DEL PROPONENTE PARA INTEGRANTES DE LA ASOCIACIÓN ACCIDENTAL

	1.     DATOS GENERALES DEL PROPONENTE

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Nombre del proponente o Razón Social:
	 
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Número de Identificación Tributaria:
(Valido y Activo)
	NIT
	
	
	
	 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	
	 
	
	
	
	 

	Matricula de Comercio:
 (Actualizado)
	Número de Matricula
	
	
	Fecha de expedición
	
	
	
	
	
	
	 

	
	
	
	
	(Día
	
	Mes
	
	Año)
	
	
	
	
	
	
	 

	
	 
	
	
	 
	
	 
	
	 
	
	
	
	
	
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	2.     DATOS COMPLEMENTARIOS DEL PROPONENTE 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	Apellido Paterno
	
	Apellido Materno
	
	Nombre(s)
	
	 

	 Nombre del Representante Legal 
	:
	 
	
	 
	
	 
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	Número
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	Cédula de Identidad del Representante Legal 
	:
	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	Número de Testimonio
	
	Lugar de emisión
	
	Fecha de Expedición
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	(Día
	
	Mes
	
	Año)
	
	 

	Poder del Representante Legal 
	:
	 
	
	 
	
	 
	
	 
	
	 
	
	 

	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 


(Firma del proponente)

 (Nombre completo del proponente)

FORMULARIO A-2

EXPERIENCIA GENERAL DEL PROPONENTE

	[NOMBRE DEL PROPONENTE]

	N°
	Entidad Contratante
	Objeto de la Contratación
	Lugar de Realización
	Monto final percibido por el contrato en Bs.
	Periodo de Ejecución
	Forma de Participación (Asociado/No Asociado)

	
	
	
	
	
	Inicio
	Fin
	Tiempo de Ejecución
	

	1
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	
	
	
	

	N
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL PERCIBIDO
	
	

	NOTA.- Toda la información contenida en este formulario es una declaración jurada. 


EXPERIENCIA ESPECÍFICA DEL PROPONENTE

	[NOMBRE DEL PROPONENTE]

	N°
	Entidad Contratante
	Objeto de la Contratación
	Lugar de Realización
	Monto final percibido por el contrato en Bs.
	Periodo de Ejecución
	Forma de Participación (Asociado/No Asociado)

	
	
	
	
	
	Inicio
	Fin
	Tiempo de Ejecución
	

	1
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	
	
	
	

	N
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL PERCIBIDO
	
	

	NOTA.- Toda la información contenida en este formulario es una declaración jurada. 


(Firma del Proponente)

 (Nombre completo del Proponente)

FORMULARIO A-3

HOJA DE VIDA DEL PERSONAL ……………………………………
	1. DATOS GENERALES

	
	
	
	

	
	
	
	Ap. Paterno
	
	Ap. Materno
	
	Nombre(s)
	

	Nombre Completo
	:
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	Número
	
	Lugar de expedición
	
	

	Cédula de Identidad
	:
	
	
	
	
	

	
	
	
	

	Edad 
	:
	
	
	

	
	
	
	

	Nacionalidad
	:
	
	
	

	
	
	
	

	Profesión
	:
	
	
	

	
	
	
	

	Número de Registro Profesional
	:
	
	
	

	
	
	
	


	2. FORMACIÓN ACADÉMICA

	Universidad / Institución
	Fechas
	Grado Académico
	Título en Provisión Nacional
	Ubicación Pág.

	
	Desde
	Hasta
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


	3. CURSOS DE ESPECIALIZACIÓN

	Universidad / Institución
	Fechas
	Nombre del Curso
	Duración en Horas
	Ubicación Pág.

	
	Desde
	Hasta
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


	4. EXPERIENCIA GENERAL 

	N°
	 Entidad / Empresa
	Objeto de la Contratación 
	Cargo
	Fecha (día/mes/año)
	Total Años
	Ubicación

Pág.

	
	
	
	
	Desde
	Hasta
	
	

	1
	
	
	
	
	
	
	

	N.
	
	
	
	
	
	
	


	5. EXPERIENCIA ESPECIFICA 

	N°
	 Entidad / Empresa
	Objeto de la Contratación 
	Cargo
	Fecha (día/mes/año)
	Total Años
	Ubicación

Pág.

	
	
	
	
	Desde
	Hasta
	
	

	1
	
	
	
	
	
	
	

	N.
	
	
	
	
	
	
	


	

	6. DECLARACIÓN JURADA

	Yo, [Nombre completo de la Persona] con C.I. N° [Número de documento de identificación], de nacionalidad [Nacionalidad] me comprometo a prestar mis servicios profesionales para desempeñar la función de [Nombre del Cargo], únicamente con [Nombre de la empresa o de la Asociación Accidental], en caso que se suscriba el contrato para [Objeto de la Contratación] con la entidad [Nombre de la Entidad]. Asimismo, confirmo que tengo pleno dominio hablado y escrito del idioma castellano.

El Representante Legal del proponente, ha verificado que el profesional propuesto sólo se presenta con esta propuesta. De encontrarse propuesto sus servicios en otra propuesta para la misma contratación, asumo la descalificación de la presente propuesta.

Toda documentación debe ser respaldada por fotocopia simple.

Lugar y fecha: [Indicar el lugar y la fecha]


(Firma del Profesional Propuesto)

(Nombre completo del Profesional Propuesto)

FORMULARIO A-4
RELACIÓN DE INSTALACIONES Y EQUIPAMIENTO
	CONCEPTO
	DESCRIPCIÓN
	MONTO

Bs.

	INMUEBLES
	
	

	VEHÍCULOS
	
	

	EQUIPO PRINCIPAL
	
	

	EQUIPO SECUNDARIO
	
	

	EQUIPO DE APOYO
	
	

	OTROS
	
	


(Firma del proponente)

 (Nombre completo del proponente)

FORMULARIO B-1 
PROPUESTA ECONOMICA
	DETALLE DEL SERVICIO DE CONSULTORÍA
	MONTO TOTAL Bs (Literal)
	MONTO TOTAL Bs (Numeral)

	
	
	


(Firma del proponente)

 (Nombre completo del proponente)

FORMULARIO B-2

PRESUPUESTO TOTAL DEL COSTO

DE LOS SERVICIOS DE CONSULTORÍA
	DESCRIPCIÓN
	Monto (Bs)

	I
	COSTOS DIRECTOS

	
	A
	Honorarios mensuales del personal asignado (Formulario B-3)
	

	
	B
	Alquiler y Misceláneos (Formulario B-4). 
	

	
	
	SUB TOTAL COSTOS DIRECTOS (A+B)
	

	II
	COSTOS INDIRECTOS 

	
	C
	Gastos Generales.
	

	
	D
	Impuestos y otros (*).
	

	
	
	SUB TOTAL COSTOS INDIRECTOS (C+D)
	

	III
	UTILIDAD
	

	COSTO TOTAL DEL SERVICIO (I + II + III)
	


(Firma del proponente)

 (Nombre completo del proponente)


FORMULARIO B-3


HONORARIOS MENSUALES DEL PERSONAL ASIGNADO

(En Bolivianos)
	Nómina
	Especialidad
	Actividades a desarrollar
	Periodo
	Honorario por periodo
	Costo honorarios

	Profesionales

	1
	
	 
	 
	 
	 
	 

	2
	
	 
	 
	 
	 
	 

	…
	
	 
	 
	 
	 
	 

	N
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Técnicos

	1
	
	 
	 
	 
	 
	 

	2
	
	 
	 
	 
	 
	 

	…
	
	 
	 
	 
	 
	 

	N
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Administrativos

	1
	
	 
	 
	 
	 
	 

	2
	
	 
	 
	 
	 
	 

	…
	
	 
	 
	 
	 
	 

	N
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Auxiliares

	1
	
	 
	 
	 
	 
	 

	2
	
	 
	 
	 
	 
	 

	…
	
	 
	 
	 
	 
	 

	N
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total
	 


(Firma del proponente)

 (Nombre completo del proponente)

FORMULARIO B-4

DETALLE DE ALQUILERES Y MISCELÁNEOS
	N°
	CONCEPTO 
	CANTIDAD
	UNIDAD
	COSTO UNITARIO 

(En Bolivianos)
	COSTO TOTAL

	1
	Oficinas
	
	
	
	

	2
	Vehículos, combustible y mantenimiento
	
	
	
	

	3
	Equipos (Computadoras, graficadores, reproducciones y otros)
	
	
	
	

	4
	Comunicaciones
	
	
	
	

	5
	Subcontratos
	
	
	
	

	6
	Pasajes
	
	
	
	

	7
	Viáticos
	
	
	
	

	8
	Otros (detalle de acuerdo a cada caso)
	
	
	
	

	TOTAL
	


(Firma del proponente)

 (Nombre completo del proponente)

FORMULARIO C-1

PROPUESTA TÉCNICA 

	Para ser llenado por el proponente de acuerdo a lo establecido en el numeral 17

	Propuesta (*)

	a) 
La propuesta deberá contener como mínimo: Objetivos, Alcance, Metodología y Plan de trabajo.
b) Lo requerido en el punto 17 TERMINOS DE REFERENCIA DEL PRESENTE DOCUMENTO PARTE A.




(Firma del proponente)

 (Nombre completo del proponente)

FORMULARIOS DE VERIFICACIÓN, EVALUACIÓN Y CALIFICACIÓN DE PROPUESTAS

FORMULARIO V-1a

EVALUACIÓN PRELIMINAR 

	DATOS GENERALES DEL PROCESO

	
	
	
	

	
	
	
	

	Objeto de la contratación
	:
	
	
	

	
	
	
	

	Nombre del Proponente 
	:
	
	
	

	
	
	
	

	Propuesta Económica o Presupuesto Fijo determinado por la

entidad
	:
	
	
	

	
	
	
	

	Número de Páginas de la propuesta
	:
	
	
	

	
	
	
	


	REQUISITOS EVALUADOS


	Verificación

(Acto de Apertura)
	Evaluación Preliminar

(Sesión Reservada)

	
	PRESENTÓ
	Página N°


	

	
	SI
	NO
	
	CONTINUA
	DESCALIFICA

	DOCUMENTOS 
	
	
	
	
	

	1. Formulario A-1. A-1a o A-1c. Identificación del Proponente, según corresponda.
	
	
	
	
	

	2. Poder de Representante Legal (fotocopia simple).
	
	
	
	
	

	3. NIT – Número de Identificación Tributaria (Fotocopia simple).
	
	
	
	
	

	4. Testimonio de constitución (Fotocopia simple) (Cuando corresponda)
	
	
	
	
	

	PROPUESTA TÉCNICA
	
	
	
	

	5. Formulario C-1. Propuesta Técnica 
	
	
	
	
	

	6. Formulario A-2. Experiencia General y Específica del Proponente. 
	
	
	
	
	

	7. Formulario A-3. Hoja de Vida del Personal
	
	
	
	
	

	8. Formulario A-4. Relación de Instalaciones y Equipamiento
	
	
	
	
	

	PROPUESTA ECONÓMICA
	
	
	
	

	9. Formulario B-1. Propuesta Económica
	
	
	
	
	

	10. Formulario B-2 Presupuesto Total del Costo de los Servicios de Consultoría.
	
	
	
	
	

	11. Formulario B-3 Honorarios Mensuales del Personal Asignado.
	
	
	
	
	

	12. Formulario B-4 Detalle de Alquileres y Misceláneos
	
	
	
	
	


PROCESO PREVIO PARA VALIDACIÓN DE DISPONIBILIDAD DEL SERVICIO EN EL MERCADO NACIONAL





DOCUMENTO DE EXPRESIONES DE INTERES








i

